DOEL/AMBITIE

» Wat is hun corebusiness?
» Wat willen ze bereiken?
» Waar willen ze beter in worden?

» Wat is de ambitie?

NAAM STAKEHOLDER

PROBLEEM/OBSTAKEL

» Welke obstakels, problemen ervaren ze?
» Wat kost moeite, tijd of geld?
* Welke risico’s liggen er in het verschiet?

KANSEN

bladendokter.nl/content-playbook

OPLOSSING/VOORDEEL

*» Welke oplossingen bied je?

*» Welke obstakels hef je op?

* Welke pleisters plak je?

* Hoe bespaar je jouw stakeholders
moeite, tijd en geld?

* Hoe neem je risico’s weg?

» Welke ambities kun je (helpen)
waarmaken?
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